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Andinos  es una empresa de Peru que  posee más de 25 
años de experiencia en el rubro con las mejores soluciones 
que requiere para su auto. Trabaja con marcas como 
Audi, Jeep, BMW, Seat o VW. 

ANDINOS
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Establecieron como primer objetivo aumentar la cantidad 
de conversiones y exposición de marca en Lima, Perú.
Buscando un socio estratégico partner de Google en la 
optimización de sus campañas publicitarias decidieron 
acercarse a Escala en la web. 

DESAFÍOS
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Como el cliente contaba con un sitio Web, pptimizamos y 
trakeamos todas las landing internas para poder medir bien 
las conversiones.

Tambien se implementarion dos tipos de campañas

PLAN DE ACCIÓN



Campañas de Google Ads 
enfocadas en usuarios que 
buscaban mantenimiento o 
repuesto de las marcas de 
los autos.

De esta forma logramos el objetivo 
de posicionarnos dentro de la cate-
goría frente al consumidor.



Campañas que llamamos 
Conquest en las cuales la 
marca aparece cuando los 
usuarios realizan búsquedas 
relacionadas a la 
competencia.

Esto nos permitió posicionarnos 
frente a otras opciones consideradas 
por los usuarios.



ETAPA INICIAL

2283
Clics

33,34
Conversiones

13616
Impresiones

1946
Visitantes nuevos

$ 95,77 
Coste/Conv

554
Visitantes 

Recurrentes



2a ETAPA 

2976
Clics

274,52
Conversiones

15835
Impresiones

2302
Visitantes nuevos

$ 18,89
Coste/Conv

751
Visitantes 

Recurrentes

Resutados



3a ETAPA 

6671
Clics

597,01
Conversiones

49876
Impresiones

4941
Visitantes nuevos

$ 29,54
Coste/Conv

1225
Visitantes 

Recurrentes

Resutados



04
En un periodo de 3 meses logramos aumentar las 
conversiones en un 1700%.

a- Superamos los objetivos propuestos al inicio de la 
optimización .
b- Reducimos el coste por conversión en un - 80,4%
c-  Aumentamos las visitas al sitio en un 111,5%
d- Creció la visualización de  marca en  206,6 %

CONCLUSIONES
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